PRESENTACION
CORPORATIVA
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VALUE ADDED SOLUTIONS

Condcenos Nuestro Equipo

Nuestra Historia Conoce a Nuestro Equipo

Divisiones Comerciales

Divisiones comerciales de Aryan

Modelo de Desarrollo del Partner

¢Como podemos ayudar a nuestros Partners a Crecer




Condcenos




Fundacion Empleados
1994 60

Proveedores

Numero Limitado
Objetivo: Ser su N21

Facturacion

2022: 32M €
F(23): 40M € .f

&
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VALUE ADDED SOLUTIONS

Servicios Profesionales

Delegaciones - Formacidn y Certificacién
Madrid — Barcelona - Valencia - Preventa
- Postventa

Soluciones

Orientacion a Soluciones
End-to End

- S. Profesionales
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VALUE ADDED SOLUTIONS

Nuestras oficinas

IBERIA '

LATAM
LATAM:
. Mexico
. Argentina
. Ecuador
. Pert

. Chile

Barcelona
Alcala Oficina de Ventas
Centro Logistico

O ,ﬁ
Madrid O Valencia

Sede Central Oficina de}entas

—‘




Divisiones Comerciales
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ﬂ Divisiones Comerciales

Seguridad Datacenter

EndPoint, Perimetro y Wi-Fi,
soluciones de Ciberseguridad

CPD y Datacenter Infraestructura y
conectividad

Visual Technology Networking

Monitores Profesionales para

Switching, Routers y Soluciones WiFi
mercados verticales profesionales
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ﬂ Divisiones Comerciales

@atchGuard Bitdefender
SEGURIDAD A

ctera W/ TH
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ﬂ Divisiones Comerciales

Gorerrace OCFUSION FUﬁTSU

/)

DATACENTER

3- QNAP =< StarW:nd

LPPram arcserve <A NVIDIA.
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ﬂ Divisiones Comerciales

@V}«EIZEF MAXHUB

Panasonic Athesi

BUSINESS Mobile Generation
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ﬂ Divisiones Comerciales

¢

<A NVIDIA. QNAP



r [}
ﬂ 72 Mercados Verticales

_g ComerCiOS . Ce.nt.ros Co.meruales .
®e e Wi-Fi solutions for Retail

* Salas de Operaciones  ° Clinica Patologia

MedICOS * Radiologia * Multimodalidad
" * MISSPs * Network Infraestructure
* Aeroespacial * Ejercito de Tierra
@ Defensa e Armada

e Control de Trafico Aéreo * Ferrocarriles

Sala de Control * Maritimo * Carreteras

(<) . . * Bancos * Sala de Operaciones
y/ Financiero * Corredores de Bolsa

* Hoteles

[l Hoteles + Resorts

. * Color Matching * Edicion y Post-Produccidn
o Medla * Soft Proofing * Fotografia




Nuestro Equipo
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Nuestro Equipo — Organizacion por Division

‘;\

Equipo
Comercial

Directores
Comerciales
de Division

.3‘
Equipo

Preventa
Nivel 1

Técnico

Back Office

Acount Comerciales
Managers Internos
Preventa
Nivel 2
Asistentes
) Compras
Comerciales
Logistica Dpto. Financiero

Renovaciones Marketing

Equipo

Postventa

Operaciones

Administracion

RRHH
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Acompaia-
miento
Comercial

Organizacion Comercial y Desarrollo de Negocio

Equipo Comercial

Identificar

Oportunidad
Oportunidad
de Negocio

Equipo Preventa

Seguimiento
Comercial

Preventa

* Configuracion

* P. Especiales

* Defensaen
Cliente Final

* Instalaciéon
* Configuracion
* Servicios Pro.

Mantenimiento

* Garantias
* NBD
e 24x7

Postventa

Equipo Postventa



Modelo de

Desarrollo del
Partner
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42 Modelo de desarrollo de negocio

OPORTUNIDAD
DE NEGOCIO

PREVENTA

Visitas conjuntas

Evento oportunidad
de negocio

Datasheets

Catalogos

Soporte Preventa

Servicios Profesionales

Business Training
& Certification

FORMACION &
CERTIFICACION

Technical Training
& Certification

Soporte Comercial
PEDIDO

Servicios Financieros

POSTVENTA Y
MANTENIMIENTO

Servicios Profesionales

Soporte Preventa

Mantenimiento

Garantias
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42 Desarrollo de concursos publicos y licitaciones

GESTBOES

Seleccidon de Partner

Configuracidon

Buscador de concursos
publicos: Definicién de Definicion de la
palabras clave y configuracion para las
establecimiento de licitaciones que
alertas Andlisis diario podemos trabajar

Seleccién de socios para
trabajar juntos en la
licitacion

Preventa analizara

SDA personalmente todas las
alertas diarias

Sistema Dinamico de
Adquisiciones:
Suministro de equipos

de comunicaciones,
servidores y sistemas de
almacenamiento



%W‘ Run Rate: Stock

Niveles Promedio de Stock 2022

2022 1.050.000 € - Stock
2023 3.500.000 € - Stock

Niveles Promedio de Stock 2023 (Crecimiento +200%)
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Soporte Técnico - Bolsa de horas

Aryan pone a disposicion de sus cliente un servicio de técnico enfocado a
todas aquellas actividades que requieran de una cualificacidn y asistencia
técnica para el desarrollo de instalaciones, despliegue de nuevas
funcionalidades y resolucion de incidencias.

Con ellas, tendras a un acceso preferente a nuestro servicio técnico y
garantizamos unas condiciones de servicio rapido y de calidad.

Consultoria

Servicio de asesoramiento profesional que ayuda a las organizaciones a
alcanzar los objetivos y consecucién de sus requisitos. En una llamada
previa analizamos los requisitos expuestos, asesorando la mejor

metodologia para que nuestro cliente alcance sus objetivos otorgandole
un valor diferencial.

Llave en mano

Servicio con el que nos involucramos desde las fases iniciales del
proyecto, seleccion de la solucion, disefio, planificacion, implementacion
y mejora continua. Este tipo de servicios, incluyen integraciones a alto
nivel e involucracion en proyectos de gran complejidad para su negocio,
consiguiendo la excelencia profesional en todos los aspectos.

Servicios Profesionales

\ I » Paquete de servicios - Workbox

~

N

=

Servicios empaquetados que se pueden desplegar en modalidad remota o
in-situ y estan disefiados para ayudar tanto a la implementaciéon como a

la formacidn de las soluciones mas populares de nuestro catalogo. Este
tipo de servicio se basa en la formacién y configuracion estandar sobre las
soluciones contratadas.

Formacion a medida

Servicio de formacién a medida adaptado a las necesidades de nuestros
clientes. Aporta un excelente punto de partida y se imparte de forma
interactiva junto con el cliente.
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VALUE ADDED SOLUTIONS

ARYAN COMUNICACIONES, S.A.

MADRID — BARCELONA - VALENCIA



