
 
 

       Madrid, 4 de Octubre de 2011.  

 

Nota de Prensa                                                                
 

Aryan y GFI Max renuevan su acuerdo de 
colaboración. 

Aryan, mayorista en Soluciones de Valor y especializado en ofrecer Soluciones 
de Seguridad como Servicio (Saas), renueva su acuerdo de colaboración con 
GFI Max, solución software de Servicios Gestionados de TI que facilita vigilar 
servidores, estaciones, redes, hardware, software, inventario, y con herramientas 
automáticas de mantenimiento de servidor y estación de trabajo, soporte remoto 
– y mucho más, para los próximos meses. 

Este acuerdo de colaboración incorpora un plan de acciones planificadas con el 
objetivo de dar a conocer y ofrecer a los distribuidores,  de manera gratuita,  ya 
que dispone de una demo de 30 días,  la solución de control y gestión remoto de 
equipos más eficaz y potente del mercado.  

Una de las acciones que se han desarrollado para potenciar la comunicación del 
Software GFI, ha sido el desarrollo de una web con más información dedicada a 
la distribuidores que quieren estar en negocios de valor añadido, como es el 
caso de la seguridad como Servicio (Saas). 

Además, se contará a lo largo del trimestre con seminarios, documentación..etc, 
que Aryan ofrecerá sobre la solución SaaS, con el objetivo de formar al canal de 
distribución para que aporten a sus clientes valor añadido y una gran calidad en 
la solución ofrecida por GFI. 

En palabras de Antonio Gómez, Responsable de Marketing de Valor de Aryan, 
“la venta de servicios de SaaS es una oportunidad para el canal, ya que con 
estas solución se podrá cubrir mejor la demanda de seguridad de sus clientes, 
así como estandarizar el proceso de venta y mantenimiento de negocio con 
ingresos recurrentes.” 

Para más información acerca esta solución SaaS, los distribuidores disponen de 
soporte preventa personalizado en el teléfono 91 657 48 51 o en el  e-mail: 
marketing@aryan.es  

 

Acerca de Aryan 

Aryan, mayorista  informático  líder en España y Portugal, ofrece un completo portfolio de productos de volumen y  soluciones de 
valor. Su estrategia se basa en apostar por  la especialización en marcas como Fujitsu, EIZO, Brother, Sonicwall, WYSE, Supermicro, 
HP Networking, Dlink, Alcatel, Panda, Konica Minolta, Mitsubishi, Netgear y GFI Max, entre otros. En 2011 se ha sumado a la División 
de Valor la línea de soluciones en Identificación Automática de la mano de Psion, Sato, Newland, Panasonic, Evolis, The Logic Group, 
c3po, a3m, Glop, Mobilsoft  y Datalogic.  Más recientemente Ctera se ha incorporado a la línea de Soluciones en Seguridad.  Aryan 
Comunicaciones  se  caracteriza  por  la  calidad  como  valor más  importante. Ofrece  un  servicio  de  atención  comercial,  formación 
técnico‐comercial adaptada a las necesidades de los clientes,  soporte preventa y postventa, instalaciones llave en mano, así como 
un servicio logístico y financiación personalizada. 


